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A força do comércio está em 
nossas mãos. Um setor que tanto 
contribui para o desenvolvimento de 
nosso Estado depende, apenas, de 
nossa união. Para crescer e se consoli-
dar, nossos empresários precisam 
inovar, buscar capacitação e apoio. 

-

suporte aos empreendedores que 
acreditam em dias melhores. Seja 
através de ferramentas para melhorar 

promover a qualidade de vida, nossa 
missão é estar cada vez mais presen-
te. Para levar nossas ações e informa-
ções que agreguem ao dia a dia de 
quem trabalha no comércio, amplia-
mos nossos canais de  comunicação e, 
nesse momento, você tem em mãos 
nossa primeira edição do Informe 
FAEMS. Esse será, certamente, mais 
um braço nosso para colaborar com o 
trabalho de quem quer empreender e 
crescer. Boa leitura.
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     A primeira Assembleia Extraordinária da FAEMS, 
realizada em 29 de março, na sede do Sebrae/MS, 
foi marcada pela apresentação de números expres-

Estado. Representantes de 31 associações comer-

     Dentre os resultados de 2015, estão as 45 palestras 
realizadas em parceria com o Sebrae/MS, em 35 

média de 96 pessoas por pales-
tra. Outra ação destacada pela 

2015, do convênio com a Câmara 
de Dirigentes Lojistas (CDL) para 

Trata-se do CDL Celular com 
diferencial de economia de 25 a 

Em Assembleia, FAEMS apresenta resulta-
dos de 2015 e anuncia metas e projetos

30% para associados que aderiram ao plano. Para 2016, 
o CDL Celular permanece disponível.
     O convênio com o Banco do Brasil para comerciali-

-

também foram apontados como grandes conquistas 
para a classe em 2015, além da criação de duas 
novas associações comerciais no Estado, a de Figuei-

Programa Modelando Resulta-
dos, que em 2016 será extendi-
do para outras associações.     
   "Trabalhamos sempre por 

-
mos avançar ainda mais”, 
conclui o presidente da FAEMS, 

lideranças

COSTA RICA

Em abril, foi realizada a posse 
do novo presidente da ACIA-
CRI - Associação Comercial, 
Industrial e Agropastoril de 
Costa Rica, Anderson Ferreira 
Dias, que foi vice-presidente 

anos na Associação.
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JARDIM

Em março, quem tomou posse como 
presidente foi Claudemyr Soares, na 
AEJAR - Associação Empresarial de 
Jardim. Soares foi vice-presidente da 

-
ram da solenidade.

COXIM 

A ACIAC - Associação 
Comercial, Industrial e 
Agropastoril de Coxim 
empossou sua nova direto-
ria em março. Quem 
assumiu a presidência foi 
Cláudio Pesso, que já atuava 
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ao novo presidente de Costa Rica junto ao novo presidente de Coxim

A N U N C I E  A Q U I  -  0 6 7  3 3 2 5 - 1 6 1 4  -  C O N T A T O @ F A E M S . C O M . B R

Sebrae/MS renova convênio com FAEMS

     A FAEMS e o Sebrae/MS renova-

-

palestras com foco em empreen-

UEMS e FAEMS formalizam parceria

-

-

intercâmbio e a cooperação técni-

     

FAEMS quer estruturar plano de saúde para associações

-
 

-
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O presidente do Conselho Delibe-
-

-

-

-

Edison Araújo - Estamos em um 
momento de crise, não há como 
negar. As taxas de desemprego, de 
fechamento de negócios estão 
crescendo, e a situação conturba-

essa insegurança. Mas acredita-
mos que esta crise, assim como 
outras que vivenciamos nos 

nossas empresas e amadurecer 
nossos negócios, nos tornando 

buscar ferramentas de gestão, 

o nosso trabalho.

-

Edison Araújo - Com certeza a 
-

tante para o sucesso de um negó-
cio. E isso deve começar bem 
cedo, antes mesmo do empresário 
decidir por empreender. O futuro 
empresário tem que buscar cursos 
de gestão, de aprimoramento e 

dos seus funcionários, que são os 
que trabalharão ao seu lado em 
busca do sucesso.

Edison Araújo - As pessoas estão 
passando a comprar mais no 

de vir à Capital e arcar com esse 

disso, os preços locais passaram a 

empresariado do interior está 
mais atento a levar variedade. 

nas cidades e temos buscado 
consolidar esse fortalecimento 

-
cendo ferramentas para que o 
empresário possa melhorar sua 
gestão e crescer.

Edison Araújo - O Sebrae oferece 
diversas soluções para os empre-
sários e futuros empresários, seja 
para quem quer abrir seu primeiro 
negócio ou aos que estão consoli-
dados e buscam um novo posicio-
namento no mercado. Nosso 

-
vidade e o desenvolvimento 
sustentável dos empreendimen-
tos, atuando com foco no fortale-
cimento do empreendedorismo e 
na aceleração do processo de 
formalização da economia por 
meio de parcerias com os setores 
público e privado, programas de 

-
mo, feiras e rodadas de negócios.
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